
 

 

 

Wir brauchen genau Dich! 
 

 
 

 

Nachhaltigkeit, Innovation, Passion und Vertrieb passen für Dich perfekt zusammen? 
 

Seit über 40 Jahren entwickelt die GWU-Umwelttechnik GmbH innovative Lösungen für die 

Umweltmesstechnik. Mit unseren Produkten und Dienstleistungen leisten wir einen Beitrag für eine 

nachhaltige Zukunft. 
 

Wenn Du Technik verstehst, Herausforderungen liebst und aktiv mitgestalten möchtest, dann werde 

Teil unseres Teams in Erftstadt. 
 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir Menschen mit Vertriebstalent, die Spaß daran haben, 

Kunden zu beraten, Beziehungen aufzubauen und gemeinsam mit uns zu wachsen. 
 

Gemeinsam machen wir die Welt ein Stück grüner. 

 

 

Deine Aufgaben: 
 

- Du gewinnst neue Kunden und betreust unsere Bestandskunden im deutschsprachigen Raum. 

- Du identifizierst Marktpotenziale, qualifizierst Leads und entwickelst daraus erfolgreiche 

Vertriebsprojekte. 

- Du berätst unsere Kunden zu innovativen Lösungen im Bereich Umweltmesstechnik und 

Energielösungen. 

- Du erstellst Angebote, führst Vertragsverhandlungen und begleitest Projekte bis zum 

erfolgreichen Abschluss. 

- Du arbeitest eng mit unseren technischen Fachabteilungen zusammen und findest passende 

Lösungen für individuelle Kundenanforderungen. 

- Du präsentierst unsere Produkte bei Kunden, auf Fachmessen und bei Branchenevents. 

- Du unterstützt bei der Einführung neuer Produkte und führst Schulungen für Kunden durch. 

- Du übernimmst Umsatzverantwortung in Deinem Vertriebsgebiet und trägst aktiv zum 

Unternehmenserfolg bei. 

- Du dokumentierst Deine Aktivitäten, Vertriebschancen und Forecasts zuverlässig in unserem 

CRM-System. 

 

 

Das bringst Du mit: 
 

- Technisches Verständnis im Bereich Elektrotechnik. 

- Erfahrung im B2B-Vertrieb oder Business Development technischer Produkte von Vorteil. 

- Kommunikationsstärke, Verhandlungsgeschick und sicheres Auftreten. 

- Strukturierte, selbstständige und zuverlässige Arbeitsweise. 

- Reisebereitschaft und Freude am Kundenkontakt. 

- Führerschein Klasse B, BE von Vorteil. 

- Begeisterung für innovative Technologien und nachhaltige Energielösungen.  
 

  

VERTRIEBLER (m/w/d) 
 

Schwerpunkt: Erneuerbare Energien - Brennstoffzellen 

 



 

 

 
 

Deine Vorteile bei GWU 
 


��� Unbefristeter Arbeitsvertrag 

 


��� 30 Tage Urlaub 


��� Flexible Arbeitszeiten 


��� Umfassende Einarbeitung 


��� Kollegiales Team mit kurzen Entscheidungswegen 


��� Kostenfreie Getränke 


��� Zukunftssichere Branche mit nachhaltigen Produkten 


��� weitere Benefits 
 

 

 

Jetzt bewerben!      
 

Bitte richte Deine aussagekräftige Bewerbung mit Angabe des 

frühestmöglichen Eintrittstermins sowie Deiner Gehalts-

vorstellung an: 

 

 

        bewerbung@gwu-umwelttechnik.de 

 

 

 

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung! 

 

 

Ludwig Wagner und Michael Hein 


